
Minuta de Reunión informativa ITB/2024/53738 Adquisición de Materiales de Construcción
para Sistemas de Agua Potable

23 de septiembre de 2024 / 10:00 am - 10:55 am

Virtual: meet.google.com/ghq-mcgg-uim

AGENDA

Se dió la bienvenida a todos los participantes, se mencionó que el objetivo de la reunión

radica en proporcionar información relevante sobre diversos aspectos, como los

documentos de solicitud de licitación y los criterios de evaluación, los requisitos técnicos

necesarios y brindar orientación sobre cómo presentar la oferta.

1. Presentación del Proyecto 24201

La Gerente de Proyecto proporcionó una breve explicación del contexto del proyecto

24201 así como los tres (03) componentes involucrados en el mismo.

2. Estructura del Anuncio y del Documento de Licitación

● Se presenta la estructura del anuncio en UNGM, y se recuerda que será el único

medio por el cual pueden expresar interés al anuncio de licitación.

● Se presenta la información detallada del anuncio de licitación, incluyendo

aspectos como la validez de las ofertas, la divisa en la que se realizarán las

transacciones, y la aplicación de aranceles e impuestos, entre otros. Se informa a

todos los licitantes que es obligatorio presentar sus ofertas a través del sistema

eSourcing de UNOPS, utilizando el formato digital. Se recuerda la importancia de

seguir todas las instrucciones y cumplir con los requisitos especificados para

asegurar que las propuestas sean consideradas válidas y evaluadas

correctamente.

● También se presentó la estructura del Documento de Licitación, explicando

detalladamente cada una de las secciones que componen la base de la

ITB/2024/53738. Se proporcionó una descripción clara de los contenidos y

requisitos de cada sección, asegurando que los licitantes comprendieran

plenamente los elementos esenciales del proceso de licitación. Además, se

destacaron y detallaron los documentos adjuntos disponibles, enfatizando su

importancia y cómo deben ser utilizados para complementar las ofertas. Esto

incluye instrucciones específicas, formularios necesarios y cualquier otro material

relevante para la correcta presentación de las ofertas.

http://meet.google.com/ghq-mcgg-uim


3. Modelo de contrato

Se explicó que el Contrato que UNOPS pretende firmar es el Contrato de Bienes, y que

pueden consultar el contenido de la Parte 2: Cláusulas adicionales de la Sección IV:

Anexos del Contrato de Bienes. Se mencionó que las órdenes de compra se formalizarán

con el licitante que ofrezca el precio más bajo y cumpla con todas las condiciones

establecidas por el asociado.

4. Requerimientos técnicos

Durante la presentación, se abordaron de manera detallada los elementos vinculados a

los requisitos técnicos como las declaraciones juradas, fichas técnicas que demuestren

que los productos cumplen con las normativas técnicas, instrucciones detalladas para el

manejo, almacenamiento y aplicación de los materiales así como los documentos que

proporcionen información sobre las características técnicas y propiedades de los

materiales.

5. Preguntas y Respuestas

Se habilitó un espacio dedicado para preguntas y respuestas.

Durante este proceso, se recibieron cuatro consultas de carácter administrativo.

6. ¿Cómo presentar una oferta en eSourcing?

Se hizo mención que la plataforma UNGM (United Nations Global Marketplace) es el

portal de adquisiciones utilizado por los organismos del sistema de las Naciones Unidas

para publicar sus oportunidades de negocio. Se informó a los licitantes que pueden

registrarse de forma gratuita en la plataforma para mantenerse actualizados sobre los

próximos anuncios de licitaciones de UNOPS y se proporcionó una explicación detallada

sobre cómo utilizar la plataforma de eSourcing para cargar las ofertas de manera exitosa.

Se reiteró que los licitantes deberán completar cada uno de los Anexos indicados en la

Sección III: Anexos de la Oferta y subir los Anexos y documentación complementaria a

través de eSourcing.

7. Cierre

UNOPS: Se reitera la invitación a todos los participantes de la reunión para que

presenten sus ofertas.
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