
Питання та відповіді за результатами конференції перед поданням пропозицій, що відбулася  

01 вересня 2020 года, 15-00 по скайпу 

443-2020-UNDP-UKR-RFP-RPP - Company for the Elaboration of Investment Profiles and a Local Investment 

Attraction Framework. 

 

№ Питання Відповідь 

1 В тендерном документе указано, что нужно 
предоставить информацию/документы в по 
службе охраны (лицензии, разрешения и 
документы для работы службы охраны и т.д.). 
Нужно ли предоставлять эти документы в 
рамках этого тендера? 

Документы по службе охраны предоставлять не 
нужно.  Эта информация запрашивалась по 
другому тендеру и не была удалена из этого 
тендерного документа.  
Полный перечень сопроводительных 
документов от участника, которые необходимо 
предоставить в рамках этого тендера указан в 
раздел №5 тендерного документа – 
«Техническом задании».   
Заявки/Формы к заполнению/информации об 
участнике, финансовое предложение и т.д. 
доступны в разделе №6 «Формы для 
заполнения» тендерного документа. 

2 Нужно ли предоставлять сертификаты 
качества ISO, сертификаты по охране 
окружающей среды и другие подобные 
документы? 

Не нужно. Это не является обязательным 
требованием. 

3 Может ли участок тендера предлагать 
эксперта в составе проектной команды, если 
эксперт ранее оказывал ООН услуги в качестве 
консультанта? 

Да, можете предлагать. На каждого эксперта 
необходимо резюме и в произвольной форме 
подтверждение готовности/способности 
выполнять взятые на себя обязанности на весь 
период действия договора. 

4 Нужно ли подавать резюме исключительно в 
формате, предоставленном в тендерном 
документе? 

Желательно, но это не является обязательным 
условием.  Резюме должны быть информативны 
и позволить оценить опыт каждого кандидата по 
необходимым критериям.  

5 Нужно ли указывать информацию о 
финансовом положении компании (годовой 
оборот, активы, обязательства и т.д.)  

Желательно, но это не является обязательным 
требованием. 

6 Чи можна подати заявку на українській мові? Так. Ви можете подати заявку на українській 
мові, але вам доведеться заповнити російську 
або англійську аплікаційну форму. 

7 Вопрос по образованию ключевых 
экспертов/социологов. В требования к 
образованию экспертов указана социология, 
менеджмент, аналитика и другие релевантные 
области. Какие другие области являются 
релевантными, в рамках данного технического 
задания? 

Релевантными областями являются 
специальности, необходимые для совершения 
вычислительных операций (в т.ч. математика), 
которые понадобятся для проведения 
социологических исследований, аналитической 
работы и других действий, предусмотренных 
техническим заданием. 

8 Как подаваться в составе консорциума? Инструкции по подаче заявки в составе 
консорциума, совместного предприятия или 
ассоциации доступны в тендерном документе. 
(См. Раздел 2-В-14). Для удобства копируем в 
этот документ как Дополнение 1, ниже.  

9 Почему первый тендер был отменен? Формат подачи тендерных заявок (через 



электронную почти или систему иТендеринг) 
зависит от предполагаемого бюджета для 
реализации активности. Предложения 
участников рассматривает комитет. В случае 
первого тендера предполагаемый бюджет был 
ниже и не требовал подачи через электронную 
систему. Финансовые предложение технически 
квалифицированных участников превысили 
порог подачи заявок через электронную почту. 
На основании заключения комитета руководство 
рекомендовала отменить текущий тендер и 
переобъявить его через систему подачи заявок 
иТендеринг. 

10 Чи потрібно заповнювати форми із розділу 6 
«Формы для заполнения» 

Да, нужно. Заявка участника должна быть 
оформлена в соответствии с формами из 
раздела 6 «Формы для заполнения». 

 



 
ДОПОЛНЕНИЕ 1 

Совместное 

предприятие, 

консорциум или 

ассоциация 

1.1 Если участник тендера является группой юридических лиц, которые создадут 

или уже создали совместное предприятие (СП), консорциум или ассоциацию 

для Предложения, они должны подтвердить в своем Предложении следующее: 

(i) что они поручили одной стороне действовать в качестве ведущего субъекта, 

должным образом наделенного полномочиями связывать членов СП, 

консорциума или ассоциации солидарными правовыми обязательствами, что 

должно быть подтверждено нотариально заверенным соглашением между 

юридическими лицами и подано вместе с Предложением; и (ii) что если 

контракт будет заключаться с ними, то он будет заключен между ПРООН и 

назначенным ведущим субъектом, который будет действовать от имени и в 

интересах всех субъектов-членов, входящих в состав совместного предприятия.   

1.2 После окончания крайнего срока подачи Предложений ведущий субъект, 

указанный как представитель СП, консорциума или ассоциации, не может быть 

заменен без предварительного письменного согласия ПРООН.   

1.3  Ведущий субъект и субъекты-члены СП, консорциума или ассоциации должны 

соблюдать положения пункта 9 данного документа в отношении подачи только 

одного Предложения.  

1.4 В описании организации СП, консорциума или ассоциации должна четко 

определяться ожидаемая роль каждого субъекта совместного предприятия в 

выполнении требований ЗПП, как в Предложении, так и в соглашении об СП, 

консорциуме или ассоциации.  Все субъекты, входящие в состав СП, 

консорциума или ассоциации, подлежат оценке ПРООН на предмет 

приемлемости и квалификационных характеристик. 

1.5 При представлении профессиональных достижений и опыта работы СП, 

консорциума и ассоциации должно проводиться четкое различие между 

такими результатами: 

a) достигнутыми совместно СП, консорциумом или ассоциацией; и  

b) достигнутыми индивидуальными субъектами СП, консорциума или 

ассоциации. 

1.6 Контракты, ранее выполненные индивидуальными специалистами, которые 

работают в частном порядке, но постоянно связаны или были временно 

связаны с любой из фирм-членов, не могут заявляться как опыт работы СП, 

консорциума или ассоциации либо их членов, а должны заявляться только 

самими индивидуальными специалистами в их представлении индивидуальных 

достижений. 

1.7 Участие СП, консорциума или ассоциации поощряется при наличии 

межотраслевых задач, высокой стоимости, когда у одного предприятия может 

не быть необходимых ресурсов и необходимого экспертного потенциала. 

 


